
Account Executive (m/w/d)
Bei e.solutions leben wir Präzision und Zuverlässigkeit – das ist unser Ursprung. Und genau aus dieser Erfahrung heraus
haben wir etwas Neues geschaffen: AMA, eine Künstliche Intelligenz, die den Umgang mit internem Wissen völlig
verändert. Schluss mit der Zettelwirtschaft und endloser Sucherei! AMA bringt die Antworten direkt dorthin, wo sie
gebraucht werden. Bist du bereit, diese Innovation als Account Executive (m/w/d) von unserem Standort Erlangen aus in
die Welt zu tragen? Dann werde Teil unseres Teams und erlebe den Spirit eines Startup-Projekts in einem starken
Unternehmensumfeld.

Profitiere als Account Executive (m/w/d) von einem attraktiven Zielgehalt von 65.000 € brutto p.a., bestehend aus  60 %
Fixgehalt und 40 % variabler, leistungsabhängiger Komponente.

Diese Aufgaben warten auf Dich:
Mitarbeit an unserem innovativsten KI-Projekt mit direktem Kundenimpact
Aktive Kundenakquisition mit Fokus auf mittelständische und große Unternehmen
Durchführung von Cold Calls und Identifikation relevanter Entscheider
Bedarfsermittlung, Produktpräsentationen, Angebotserstellung, Vertragsverhandlungen
Enge Zusammenarbeit mit SDRs und Produktteam
Strategische Entwicklung des Sales-Funnels und laufende Prozessoptimierung
Nutzung und Weiterentwicklung bestehender Sales Playbooks und KPIs

Dafür bringst Du mit:
2 bis 4 Jahre Erfahrung im B2B-Vertrieb, idealerweise im SaaS- oder Tech-Umfeld
Cold Calling ist für dich Teil des Jobs – motiviert, souverän und mit klarem Ziel
Erste technische Kenntnisse im Bereich KI, ML oder LLMs sind ein Plus
Spezialkenntnisse in Infotainment-Fachgebieten sind zudem hilfreich
Strukturierte, analytische und eigenständige Arbeitsweise
Verhandlungssicheres Deutsch und Englisch



DU WILLST MEHR ERFAHREN ?
Demi Okyay
+49(0)8458-3332-5496
JoinUs@esolutions.de
https://www.esolutions.de

Jetzt bewerben

https://www.esolutions.de
https://esolutions.onlyfy.jobs/application/apply/q9rqhi83slb04v9ypaal33f0z0lj513

